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Senior Sales Consultant (m/w/d)

P ol s,
Vosendorf p

ab € 4.000,-

Wir bei IVM, einem etablierten Unternehmen im Bereich Engineering- und IT-Personaldienstleistungen, suchen Verstarkung fir unser
engagiertes Vertriebsteam.

In dieser Position entwickelst du gemeinsam mit dem Team Vertriebs- und teils Recruitingstrategien, um neue Kunden fiir unsere
Dienstleistungen zu gewinnen und gleichzeitig dein Bewerbernetzwerk gezielt auszubauen.

Zeit fiur eine neue Herausforderung

e Du Gbernimmst die Verantwortung fur den Ausbau unseres Kundennetzwerks und treibst aktiv die Gewinnung neuer
Geschéftspartner voran

¢ Verantwortung Uber Bestandskundenentwicklung, Neukundenakquise sowie Entwicklung und Aufbau von Key Accounts im
Angestelltenbereich

e Mit einem klaren Blick fiir Marktpotenziale entwickelst du Strategien, prasentierst individuelle Losungen und tberzeugst mit
professionellem Auftreten

e Gemeinsam mit dem Recruiting-Team stellst du sicher, dass Kundenschnell und treffsicher die passenden Expertinnen finden
e Dabei bringst du deine Ideen ein, um unsere Vertriebs- und Recruitingprozesse laufend weiterzuentwickeln

e Eine regelmaRige & qualitative Mitarbeiterbetreuung zahlt ebenso zu deinem Aufgabenbereich

Skills sind der Schliissel

e |dealerweise bringst du Erfahrung in der Kundenbetreuung im Personaldienstleistungsbereich mit — vorzugsweise im technischen
Umfeld (IT und/oder Engineering)

e Alternativ verfigst du Gber umfassende Erfahrung im Dienstleistungsvertrieb (z. B. Consulting) und in der kundenorientierten
Beratung

¢ Du arbeitest gerne eigenverantwortlich und setzt Aufgaben strukturiert und I6sungsorientiert um

e Du hast den Wunsch, dich weiterzuentwickeln, Verantwortung zu tibernehmen und gemeinsam mit dem Unternehmen erfolgreich
zu sein

e Kommunikationsstarke, ein ausgepragtes Qualitdtsbewusstsein und ein professionelles Auftreten zeichnen dich aus



e Du verfugst Uiber sehr gute Deutschkenntnisse und gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift
e Eine Teamplayer-Mentalitdt und Leidenschaft fiir Dienstleistungen im B2B-Bereich runden dein Profil ab

Das sind die Perspektiven

¢ Eine umfangreiche, umfassende und fundierte Einschulung sowie Unterstiitzung durch ein erfahrenes und kollegiales Team

e Ausgewogene Work-Life Balance

e Ein interessantes Aufgabengebiet mit Entwicklungsmoglichkeiten

e Ausgezeichnete individuelle Weiterbildungsmoglichkeiten

e Moglichkeit im Home Office zu arbeiten sowie flexible Arbeitszeitgestaltung

e Ein attraktives Provisions- bzw. Karrieremodell

e Mitarbeit in einem motivierten und humorvollen Team

e Abwechslung aufgrund der Branchenvielfalt

¢ Die Moglichkeit, durch interessante und anspruchsvolle Projekte an neuen Herausforderungen zu wachsen

e Freiraum fir eigene Ideen

e Gute Infrastruktur und gute 6ffentliche Anbindung (Badner Bahn)

¢ Kostenlose Parkmoglichkeiten

* Regelmaliges Betriebsratsessen und Firmenevents

* Fiir diese Position gilt ein Monatsbruttogehalt ab € 4.000 (zzgl. Provisionen), geboten wird eine marktkonforme Uberzahlung
abhangig von Qualifikationen und Erfahrung (optional gibt es nach einer Einarbeitungsphase die Maoglichkeit fiir ein Firmenfahrzeug
inkl. Privatnutzung)

Wir ermutigen alle Personen, sich bei IVM zu bewerben, unabhangig von Geschlecht, Geschlechtsidentitat, Lebensalter, Herkunft,
Weltanschauung, Religion, Hautfarbe, sexueller Orientierung, Beeintrachtigung sowie anderen gesetzlich geschiitzten Merkmalen.

KONTAKT
SVEN STRASSGSCHWANDTNER

Vertriebsstratege — Jede Herausforderung ist eine Chance, etwas
Einzigartiges zu schaffen. Meine tiefe Branchenkenntnis und mein kreativer
Ansatz ermoglichen es mir, innovative Lésungen zu entwickeln, die nicht
nur den Bedirfnissen unserer Kunden entsprechen, sondern auch die
Karriereziele der Kandidat*innen fordern.

E-MAIL
straBgschwandtner@ivm.at

TELEFON
+43 (1) 6988880-30




